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Renholmen

Historia: Grundades 1952 i Renholmen

utanfor Skellefted. Huvudsaklig tillverkning

fram till 1972 hydrauliska kugghjulspumpar,
baklastare och timmergafflar.

Inne pa 39:e aret som leverantor av virkes-
hanteringsutrustning till sagverksbranschen.
Gick hosten 2010 samman med Forslunds Maskin
under namnet Renholmen AB.

Haller idag en Europaledande position och ingar

i den av Carl Bennet helagda Lifcogruppen.

Nisch: Kundanpassad virkeshanterings-
utrustning for alla produktionsinriktningar
och nivaer av kapacitet.

Kundbas: Stora, mellanstora och sma.

Anstallda: Ca 35

www.renholmen.se

[ RENHOLMEN

Eftertanke foder framtanke.

GUNNAR MARKLUND, VD

Innan semestern kunde vi beratta att Setra Skinnskatteberg véaljer Renholmen
som leverantor av ett nastan komplett justerverk. Det handlar om att férnya och
rusta for kommande utmaningar. Tekniklyftet blir klart nasta sensommar, da med
trippellaggaren som ett av de unika produktinslag vi sedan ett tag tillbaka kunnat
erbjuda framsynta kunder i behov av kapacitet

Att tanka framéat har ockséa varit symboliskt for Braviken, ett av de mest val-
organiserade monstersamarbeten vi haft pa senare tid. Sdghusets branta upp-
startskurva visar att det lonar sig att planera. Men aven att effektiv projektled-
ning och gediget jobb med att samordna alla inblandade ger resultat. Fér egen
del kan vi rapportera att de sista godkannandetesterna nu ar klara i Braviken,
och att vi under sommaren driftsatt forsta etappen i Vika Wood.

Allt fler fortroenden betyder att vi starkt vart lag ytterligare med kompetenta
och engagerade manniskor. Samtidigt fortsatter vi i oférandrat hogt tempo att
satsa hart pa produktutveckling och att vara en heltackande partner till sdg- och
vidareforadlingsbranschen.

En av de mojligheter vi erbjuder, som kanske inte alla vet om, finns inom efter-
marknad. Ett satt for bade oss och vara kunder att sakert, enkelt och kostnads-
effektivt underhalla och vidareutveckla sin verksamhets prestanda for att mot-
svara behov idag och imorgon.

Om héllbara kundrelationer och optimerade |6sningar handlade aven vart nedslag
pa Ligna och Jyvaskylamassan. Kul att se s& manga nya och bekanta ansikten i
vara tidvis nastan trangt valbesdkta montrar. En intressant nyhet vi tyvarr inte
hann prata s& mycket om dar och da var var nya robotkap, FlexiCut, som vi under
aret utvecklat, testat och installerat i Kage Sag.

Om Renholmens senaste produkt kan du lasa mer i detta laddade och lasvarda
nummer av Branschen. Missa inte heller nedslaget i

Rolfs sag i Kalix, annu ett lysande bra exempel pa
hur eftertanke foder framtanke.



Eftermarknad bygger
hallbara relationer

Setra Rolfs sag bytte styr- och sakerhetssystem

Fortroendefulla och trygga kundrelationer handlar om mycket mer @nbarahdg-
kvalitativa produkter. Darfor lagger Renholmen stor vikt vid sin eftermarknads-
avdelning dit kunderna kan héra av sig om de far problem eller vill utveckla sina
anldggningar. - Var eftermarknadsavdelning ger service under anldggningens
hela livslangd. Det kan handla om allt fran radgivning till installation av olika
uppgraderingar, sager Hans Eriksson, sédljare och ansvarig for Renholmens

eftermarknadsavdelning.

En val genomford affar dar hogkvalitativa
produkter forbattrar en anlaggnings kapa-
citet ar saklart ett kvitto pa leverantorens
kvalitet. Men vilken service man erbjuder
kunderna efterat ar en minst lika viktigt
faktor for att skapa bestaende och fortro-
endefulla relationer.

— Ménga servar sina anlaggningar sjalva
men ofta sparar man bade tid och pengar
om man ringer oss och berattar vilka pro-
blem man har. | det laget kan vi antingen
komma till kundens anlaggning eller ge rad
over telefon, berattar Hans Eriksson.

Rolfs sag i Kalix ar ett bra exempel pa
hur Renholmens eftermarknadsavdelning
arbetar. FOor nagot ar sedan gick Arbets-
miljoverket ut med ett pabud att sakerheten i
de svenska sagverken maste bli battre. Och
eftersom Renholmen levererat storre delen
av utrustningen i borjan av 1990-talet kan-

Fakta Rolfs Sag:

des det naturligt for Rolfs sag att anlita dem
for att genomfdra sakerhetsforbattringarna.

— Vi har haft goda kontakter under &ren.
Eftersom styrsystemet var tvunget att
bytas i enlighet med Arbetsmiljoverkets
riktlinjer passade Rolfs sag samtidigt pa
att byta hydrauldriften i sorteringstranspor-
toren till eldrift. Under en lang tid hade vi
en dialog kring det har, gjorde riskanalyser
och planerade, sager Hans Eriksson.

| borjan av september togs de nya instal-
lationerna i drift och an sa lange har det
mesta gatt smartfritt. Renholmens efter-
marknadsavdelning finns dock alltid till
hands om nagot skulle strula under vagen.

- Renholmen vet hur det har fungerar. Det
finns ett stort varde i att vi kanner dem
sedan lange och att de finns pa nara hall,
sager Henrik Jakobsson, projektledare pa
Setra Rolfs sag i Kalix.

Forsta etablering: 1921 i Kalix. Anstéallda: 85 stycken. Ravara: 80 % furu, 20 % gran. Produktionsvolym 2010:
82 000 m? sagat. Huvudmarknader: Skandinavien, Italien, Grekland, Cypern, Nordafrika, England och Spanien.

... Vilken service man
erbjuder kunderna

efterat ar en minst lika
viktig faktor for att skapa
bestdende och fortroende-
fulla relationer.



KTH-studenten Erik Lundqvist utvecklade den stegldsa kapen FlexiCut och lyckades till pa kopet
l6sa ett komplicerat mjukvaruproblem. Idag jobbar han p& Renholmen.

Erik — Renholmens egen Einstein
Optimerade robotkapen och utvecklade FlexiCut

Inom ramen for sitt examensarbete
fick KTH-studenten Erik Lundqvist
i uppdrag att utveckla Renholmens
20 ar gamla robotkap. Under arbetets
gang lyckades han inte bara utveckla
kapen utan loste ocksa ett problem
som upptackts vid en av de pagaende
leveranserna.

For ett par ar sedan ansokte Erik Lundquist,
som da pluggade pa Kungliga Tekniska
Hogskolan i Stockholm, om att fa gora sitt
examensarbete p& Renholmen. Foretaget
svarade ja och gav honom i uppdrag att

utveckla den robotkap som med sina tjugo
ar pa nacken behovde fornyas.

— Man ville utveckla en kap som klarade
minst 140 brador i minuten. Den gamla
kapade max 120 brador per minut och
eftersom den ofta kordes pd max blev
slitaget stort och kraven pa kontinuerligt
underhall stora, berattar Erik Lundqvist.

Nar Erik fatt sitt uppdrag akte han ner
till Stockholm for att borja arbetet. Tiden
gick och Erik jobbade pa. For att ha nagot
att jamfora med borjade han rakna pa den
gamla kapens rorelser och vilken belast-

ning den utsatte maskinens olika delar for.
Han insag att kapens rorelse inte var helt
optimal och darmed slet onodigt mycket
pa kapens mekanik.

— Med en annan rorelse kunde aven den
gamla kapen utnyttjas battre, forklarar
Erik Lundqvist.

Ungefar samtidigt satt man pa Renholmen
och grubblade 6ver varfor robotkapen
inte fungerade riktigt som man ville. Man
kallade till ett mote med leverantoren av
mjukvaran for att forsoka forbattra den. |
samma veva var det dags for Erik Lundqvist



att presentera hur langt han kommit pa sitt
ex-jobb och den lyckliga slumpen gjorde sa
att motet med Erik sammanfoll med motet
med mjukvaruleverantoren.

— Erik kom och bérjade beratta om hur han
ville fornya robotkapen. Och helt plétsligt sa
han "Forresten sa styr niinte maskinen som
nitror, det ar ett fel i programmet”. D& sag vi
till att baka ihop de bada motena och sa fick
Erik presentera sin [0sning, berattar Renhol-
mens vd Gunnar Marklund som imponerades
av Eriks formaga.

For Erik Lundqvists del resulterade upptack-
ten forst i en projektanstallning som forra
aret dvergick i en fast anstallning.

— Att jag hittade ett problem i mjukvaran
var bra bade for mig och for Renholmen.
Jag tror de imponerades mer av det an hur
jag utvecklade kapen mekaniskt, sager han
och skrattar.

Men hur gick det da med sjalva kapen som
Erik skulle utveckla? Jo, aven den uppgiften
|6ste han, den har gdngen genom att bland
annat gora kapen lattare och omfordela dess
vikt. Den nya kapen, som gér under namnet
FlexiCut, gjordes dessutom kortare vilket
gor att maskinen kan utfora rorelsen snab-
bare och kapa fler brador utan att slitaget
pa mekaniken blir for stort.

— Jag loste det enkelt uttryckt genom att
minska rotationstrogheten pa kapenheten.

Pa Renholmen ar man givetvis mycket néjd
med Erik Lundqvists arbete och enligt Ren-
holmens konstruktionschef Peter Jonsson
var det sjalvklart att man ville behalla Erik
i foretaget efter avslutad examen. Att ha
blandade aldrar och kompetenser berikar
foretaget och ger den bredd som kravs for
att sté sig i konkurrensen.

— Nar man kommer direkt fran skolan ar
man ofta mer analytisk, kritisk och spontant
innovativ an om man jobbat pa samma stélle
lange. Samtidigt behovs den langa och ge-
digna erfarenheten och kunskapen. Darfor
stravar vi efter en mix av aldrar och kompe-
tenser. Det ar det allra basta, forklarar han.

Fyra snabba...

med Matti Korppoo som varit Renholmens
agent | Finland sedan 2005.

Hur ser marknadsléget ut i Finland nér det géller Renholmens
produkter? Marknadslaget i Finland ser mycket spannande ut. Vi har flera
forfragningar och innestaende offerter hos kunderna. Jyvaskylamassan var
en positiv dverraskning.

Varfor passar Renholmens produkter den finska marknaden?
Finska sagverk ar hogeffektiva och behdver maskiner med hog kvalitet och
kapacitet. Tva faktorer som Renholmen ar kanda for i Finland. De ar ocksa
kanda for att ligga i framkant nar det galler teknik och utveckling.

Finns det nagra produkter som den finlindska marknaden visat
extra intresse for? Turbovandaren, strélaggaren och Trimmer 200 &r
produkter som vi ser ett vaxande intresse for. Trippellaggaren har ocksa
alla forutsattningar att bli en succé.

Hur ser en typisk arbetsdag ut for dig? Jag har vantat pa en sadan i

15 ar. Jag reser mycket och lagger i dagslaget mycket tid pa att besoka
kunder. Utdver arbetet for Renholmen jobbar jag med begagnade sagverks-
maskiner i Finland och Ryssland.

Nya produkter och patent

Renholmens sortiment har fatt fler patentskyddade produkter. Det galler
Trippellaggaren, en ny skiktavdragare, M-bygeln och var ByPass Over
stegmatare. Fler Ionsamma l6sningar fran var utvecklingsavdelning hittar
du pa renholmen.se/produkter.



Renholmens marknadschef Bernt-Ove Andersson, Haralds Kronbergs, produktionsansvarig sag, Vika Wood och
Renholmens vd Gunnar Marklund glads tillsammans med Vika Woods vd Andris Krecers.

Skinnskatteberg och Vika Wood
- tva kvitton pa kvalitet

| stenhard internationell konkurrens
blev det slutligen Renholmen som
fick leverera justerverket till Setra
Skinnskatteberg. Affaren ar tillsam-
mans med forra arets leverans av en
komplett rasortering till lettiska Vika
Wood, ett fint kvitto pa bade Renhol-
mens goda renommé i branschen och
foretagets kvalitativa produkter.

Justerverket omfattar en helt ny sorterings-
linje fram till fackdelen med bland annat
kamerasortering, komplett kapsystem och
den innovativa Trippellaggaren som har
en kapacitet pa over 30 utlagg per minut.
Trippellaggaren i Skinnskatteberg blir den
andra pa marknaden efter den som levere-
rades till Martinsons sag i Bygdsiljum 20009.

Men Skinnskatteberg och Renholmen ar
inte pa ndgot satt nya for varandra. [ borjan
av 1980-talet levererade Renholmen ett

komplett justerverk inklusive byggnad till
sagverketiVastmanland. Att fa fortroendet
att uppdatera anlaggningen ar givetvis ett
tecken péa att man bibehallit en god relation
under dren som passerat.

— Vi har haft forménen att arbeta med
Setrakoncernen tidigare och givetvis ar vi
glada over det har fortroendet. Att Skinn-
skatteberg valde att satsa pa var unika
Trippellaggare som en del av investeringen
ar saklart extra roligt, sager Bernt-Ove
Andersson, marknadschef pa Renholmen.

Enligt Bengt-Ove Forsberg, platschef pa
Skinnskatteberg, bidrog tidigare goda
samarbeten till att valet foll pa Renholmen.

- Vi ar valdigt néjda med det Renholmen
gjort for oss tidigare och det de gor for oss
idag. Deras Trippellaggare ar en annan fak-
tor som gjorde att valet foll pa Renholmen,
sager Bengt-Ove Forsberg.

Justerverket levereras i tva etapper och
monteringen borjar efter nyar. Tanken
ar att anlaggningen ska vara fardig for
produktionsstart mot slutet av sommaren
2012. Nar det galler Vika Wood blev forsta
etappen klar i somras och under hésten
har etapp tva paborjats. Gar allt enligt pla-
nerna kommer den kompletta rdsortering
som Renholmen levererat till Vika Wood i
Lettland att vara fardig att tas i bruk vid
arsskiftet. Affaren uppgick till narmare 70
miljoner kronor och ar en av Renholmens
storsta exportordrar genom tiderna. Och
aven den ett kvitto pa Renholmens kvalitet.

— Det gar riktigt bra. Orderingdngen har
varit god de senaste aren. Det ar i nulaget
optimalt fér oss att ha igang ett stort
projekt samtidigt som vi arbetar med lite
mindre projekt parallellt. Det har vi verkli-
gen lyckats med under de senaste aren,
sager Bernt-Ove Andersson.



Bra fart i Braviken

Forra aret levererade som bekant
Renholmen tva kompletta rasorte-
ringar till Holmens sagverk i Bra-
viken. Under sommaren har man
provat tillganglighet och kapacitet
infor det slutgodkannande av an-
laggningen som beraknas vara klart
om ett par manader. Enligt Leif Pet-
tersson, Renholmens projektledare
i Braviken, har de tyngsta kontrol-
lerna genomforts och godkants.

- Tillgangligheten mot sag ligger pa
99,4 procent vilket ar valdigt bra
siffror. Kapaciteten i strolaggarna
ligger pa 109 procent av den utlova-

Finansminister Anders Borg var med da Holmens sagverk invigdes i Braviken i maj.

de kapaciteten. Framgéngen beror K | R h |
pa att vi lyckats trimma maskinerna a as; en O men !

val men ocksa pa den valdigt duk-

tiga och erfarna personalen, sager 2012 blir ndgot av ett kalasar for Renholmen. Nasta ar ar det namligen 40 ar sedan man
Leif Pettersson. levererade den forsta kompletta rasorteringen till Martinsons Tra i Bygdsiljum. Dess-

Nu aterstar kontroller av bland an-
nat buller- och dammnivaer, virkes-

utom ar det 60 &r sedan foretaget Renholmen grundades och 2013 ar det hela 100 &r
sedan Forslunds maskin, som Renholmen gick ihop med forra aret, sdg dagens ljus.

skador och arbetsmiljo innan slut- — Vihar inte bestamt hur vi ska fira men nagot blir det givetvis. Men det viktigaste ar den
godkannandet kan utfardas. erfarenhet som vara manga ar i branschen gett oss. | kombination med bade erfarna

Nu toppar vi laget

Under sommaren och hésten har Renholmen forstarkt
laget ytterligare for att kunna hantera strommen av
fortroenden fran kunder bade i Sverige och utomlands.

Nyast bland de nya ar Henrik Johansson (ej med pé bild)
som anstallts som saljare. Han ar civilingenjor i trateknik
i grunden och kommer narmast fran jobbet som teknik-
larare pa Balderskolan. Han har aven jobbat pa Valutec i
tio ars tid.

Ovriga nyrekryteringar ar Harry Carlsson, ekonomichef,

Hans Eriksson, mekanisk konstruktor (jo, nu har vi faktiskt
tva som heter sa) och Rickard Lindgren som forstarker pa
eftermarknadssidan som servicetekniker och driftsattare.

och nya anstallda ger det en valdig styrka, sager Renholmens vd Gunnar Marklund.

Fran vanster:
Harry Carlsson,
Hans Eriksson och
Rickard Lindgren



SVERIGE

R

PORTO BETALT

Eftermarknadsavdelningen fran vanster: Tommy Markstrém, Rickard Lindgren, Owen Flodin, Gunnar Lundmark, Hans Eriksson,
Per Wikstrom, Niclas Forsberg och Tommy Lindgren.

Eftermarknadsavdelningen
- vardar bade kund och anlaggning

Att besdoka kunderna kontinuerligt,
lyssna pa deras tankar och problem
och finnas till hands med rad och
I6sningar. Det ar vad Renholmens ef-
termarknadsavdelning sysslar med i
korta drag.

Pa eftermarknad arbetar atta personer
med att varda bade relationerna med
kunderna och deras anlaggningar. En stor
del av avdelningens arbete bedrivs ute hos
kunder i hela Sverige och andra lander.

— Ofta ar det kunden som tar kontakt
med oss men det hander ocksa att vi tar
kontakt med kunder. Nar vi levererat till

Renholmen ingér i Lifco Group. Total omséattning 2011
6,1 miljarder SEK. Renholmen levererar anpassade virkeshanterings-
system till sdgverk med fokus pa kapacitet och [onsamhet.

0912-408 00 | www.renholmen.se

en kund har vi ju ganska bra koll pa vad de
kan behdva fixa till och uppdatera nar lite
tid gatt, berattar Per Wikstrom, driftsat-
tare och elservicetekniker pa Renholmen.

For de kunder som vill vara extra trygga
finns det mojlighet att teckna ett servi-
ceavtal med Renholmen. Det innebar att
eftermarknadsavdelningen med jamna
mellanrum kommer till kundens anlagg-
ning, gor en besiktning och ger forslag
pa forbattringar.

— Ingen som tecknat serviceavtal med
0ss har sagt upp det. Det ser vi som ett
gott betyg. Manga forstar att ett planerat

%

underhall ar en av de viktigaste faktorerna
for att en anlaggning ska vara I6nsam ar
efter ar. Och i jamforelse med ett haveri
ar det mycket billigt att teckna ett servi-
ceavtal, sager Hans Eriksson, saljare pa
eftermarknadsavdelningen.

RENHOLMEN

VARD VARENDA MINUT

www.krux.se



